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Das BZK ist ein zertifiziertes Bildungsinstitut mit dem
Schwerpunkt der beruflichen Weiterbildung.

Langjahrige Erfahrung in
der Erwachsenenbildung
ermoglicht dem BZK seinen
Kunden Qualifizierungen
und Seminare in vielen
Fachbereichen fur unter-
schiedliche Zielgruppen
anzubieten.

Als Microsoft IT-Akademie
setzen wir Malstdbe in der
Vermittlung fundierter
EDV-Kenntnisse unter Ein-
satz neuester Software. Wir
setzen keine Lernsoftware
ein!

Unsere Fachdozenten begleiten Sie durchgangig in jeder
Unterrichtseinheit. Moderierter Unterricht und selbstdndiges
Losen von Aufgaben wechseln sich ab. Durch Kenntnis-
abfragen Gberprifen Sie regelméaRig lhre neu erworbenen
Fertigkeiten und Kenntnisse.

Wir sind zertifiziert ...

Anerkannter Trager der
Arbeitsforderung nach TQ
§ 178 SGB Il (AZAV) CERT

Standort Existenzgriinderberatung

Heranfiihrung an eine selbstandige
Tatigkeit nach 84511 Nr. 4 SGB |l

Unsere Schulungsstitte in
Viersen
Gladbacher Strafle 106
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i / Aktivierung der beruflichen Eingliederung
/2 ;;l nach dem Recht der Arbeitsférderung
Manfred Zachau
Gladbacher StrafRe 106
41747 Viersen
Tel.: 02162 3641297 V.
Fax: 02162 3641299 :Z? ; k
E-Mail: info@bz-kaldenkirchen.de ——
Internet: www.bz-kaldenkirchen.de

lhr Partner fiir Kompetenz, Bildung und Perspektiven



Konzept der MaRBnahme und Zielgruppe

Kunden und Kundinnen, die eine Existenzgrindung planen,
werden mit dieser MalRnahme angesprochen.

Jede Existenzgriindung ist ein individuelles und komplexes
Vorhaben, abhangig von der persénlichen Ausgangssituation,
dem Unternehmenszweck und der fachlichen Qualifikation.

Ziel ist es, zum einen die persénlichen und fachlichen Qualifi-
kationen zu ermitteln; zum anderen soll dem Griindungswilli-

gen das erforderliche Wissen und die notwendigen Kenntnisse

vermittelt werden.

Diese MaRnahme ist in drei Teile gegliedert:

Teil 1:

Hierbei handelt es sich um ausfiihrliche Informationsgespra-
che in denen die grundlegenden Rahmenbedingungen fir
eine Selbstandigkeit dargelegt und aufgezeigt werden.

Teil 2

Es folgt der analytische Teil in welchem fiir die Teilnehmen-
den verschiedene Konzepte ausprobiert und schlussendlich
ein passendes zugeschnitten wird.

Teil 3

AbschlieRend erfolgt im Kernteil der MaBnahme das Heran-
fUhren an die selbstandige Tatigkeit. Dem Teilnehmenden
wird nun theoretisches und praktisches Wissen in unterneh-
merischen und kaufménnischen Bereichen vermittelt. Aufer-
dem dreht sich dieser Bereich vor allem um die Kernfragen
der spateren Selbstdndigkeit sowie um Optionen der Férde-
rung und Finanzierung.

Fordermoglichkeiten

In einem ausfihrlichen Beratungsgesprach klaren wir im Vor-
feld lhre individuellen Weiterbildungsmoglichkeiten und Ein-
gangsvoraussetzungen.

Bei Vorliegen entsprechender personlicher Voraussetzungen
ist eine Forderung durch die Agentur flr Arbeit, die Jobcenter
und andere Kostentrdager moglich.

Allgemeine Informationen

Das Angebot des BZK Bildungszentrums ist ein intensives
Einzelcoaching.

Sie kdnnen auf ein Beratungssystem zurlickgreifen, welches
auf ihre Bedurfnisse zugeschnitten wird. Von den ersten Vor-
Uberlegungen bis hin zu konkreten MalRnahmen und ihrer
Finanzierung.

Kursdauer

Die Existenzgriinderberatung hat einen Umfang von maximal
60 Unterrichtseinheiten verteilt auf insgesamt 6 Monate.

Die Termine werden individuell mit den Teilnehmenden abge-
sprochen.

Beratung und Information

Bendtigen Sie weitergehende Informationen?
Rufen Sie uns einfach an — wir beraten Sie gern!

Tel.: 02162 3641297
E-Mail: info@bz-kaldenkirchen.de
Internet: www.bz-kaldenkirchen.de

Lehrgangsinhalte im Uberblick

Griinderidee (Produkte, Dienstleistungen)
Personliche und fachliche Eignung / Griinderperson

Grindungsformalitdten (Gewerbeamt, Ordnungsamt,
Finanzamt etc.)

Aufbau und Inhalte eines Business Plans
Kaufmannisches Grundwissen

Steuern

Kostenrechnung / Buchhaltung
Rechtsform

Versicherungen, soziale Absicherung

Markt— und Konkurrenzanalyse (Chancen und Risiken),
Standortanalyse

Marketing: Preiskalkulation, Zielgruppenanalyse, Wer-
bung, Vertrieb, Akquise

Zeitmanagement
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